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Magazine
de l’été

VOTRE
LOGO

Spécial Immobilier

Réussir votre projet immobilier cet été.
Conseils, tendances et opportunités

L’été est le moment idéal pour réfléchir 
à votre AVENIR IMMOBILIER.

Acheter, vendre ou simplement s’informer

Nom Agence
Rue, Adresse 00000 VILLE
nomagence@site.fr

agence-votresite.fr
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Édito
L’été est souvent synonyme de pause, 
de réflexion et de nouveaux projets.
C’est aussi une période idéale pour 
prendre du recul sur son logement et 
imaginer la suite.

Que vous envisagiez de vendre, d’ache-
ter ou simplement de mieux com-
prendre le marché immobilier local, ce 
magazine a été conçu pour vous ac-
compagner, simplement et efficace-
ment.

En tant qu’agent immobilier de proxi-
mité, mon rôle est de vous conseiller, 
de vous guider et de sécuriser chaque 
étape de votre projet.
À travers ces pages, vous trouverez des 
conseils pratiques, des informations 
utiles et un aperçu du marché actuel.

Je vous souhaite une excellente lecture 
et un très bel été.

Votre agent immobilier

VOTRE
LOGO

Coordonnées de l’agence :

Explia cor aut quam sitatures preptae.

Nam fugitat a voluptam is venisit atinctis 

ut modipitem esti ullautas undi istiusam

Ut et harumquas plis nescit ommolup

Une ESTIMATION juste et
un accompagnement PROFESSIONNEL

font toute la différence.

Les tendances ACTUELLES
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LE MARCHÉ IMMOBILIER LOCAL
Le marché immobilier reste dynamique,
malgré un contexte économique en évolution.
Sur notre secteur, la demande reste soutenue
pour les biens bien situés et correctement estimés.

 Les maisons avec extérieur sont très recherchées.

 Les appartements lumineux et bien agencés se vendent rapidement.

 Les acheteurs sont plus attentifs à la performance énergétique.
Coordonnées de l’agence :

Explia cor aut quam sitatures preptae.

Nam fugitat a voluptam is venisit atinctis 

ut modipitem esti ullautas undi istiusam

Ut et harumquas plis nescit ommolup

Une ESTIMATION juste et
un accompagnement PROFESSIONNEL

font toute la différence.
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Les tendances ACTUELLES
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Contrairement aux idées reçues,
l’été est une excellente période pour vendre.

POURQUOI VENDRE

 EN ÉTÉ ?

Les avantages

Un bien bien préparé 
peut se vendre rapidement,
même en période estivale.

Plus de disponibilité chez les acheteurs
Des biens mieux mis en valeur
grâce à la lumière naturelle
Jardins, terrasses et balcons 
deviennent de vrais atouts
Moins de concurrence sur certains 
types de biens

44
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Mon rôle 
vous conseiller pour valoriser

votre bien au meilleur prix.

Un logement agréable et lumineux
permet aux visiteurs de se projeter immédiatement !

Quelques actions simples 
peuvent faire toute la différence !

  PRÉPARER SON BIEN
POUR L’ÉTÉ !

Un bien bien préparé 
peut se vendre rapidement,
même en période estivale.

 Aérer et maximiser la luminosité
 Mettre en valeur les extérieurs

 Désencombrer les pièces
 Soigner l’entrée et les premières impressions
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Acheter en été présente de nombreux avantages :

Moins de pression lors des visites
Plus de temps pour comparer
Des vendeurs souvent plus ouverts à la discussion

Chaque bien a été sélectionné
pour son potentiel et sa qualité.

ACHETER EN ÉTÉ

UNE BONNE IDÉE ?
Acheter en été présente de nombreux avantages :

Moins de pression lors des visites
Plus de temps pour comparer
Des vendeurs souvent 
plus ouverts à la discussion

Un achat immobilier 
est un projet de vie…
Mieux vaut le préparer sereinement !

C’est également le moment idéal 
pour visiter un quartier et observer
la vie locale en conditions réelles.
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Chaque bien a été sélectionné
pour son potentiel et sa qualité.

pour découvrir
l’ensemble des annonces.

Scannez 
le QR code

NOS COUPS DE CŒUR
DE L’ÉTÉ!

Maisons familiales

Appartements lumineux

Biens avec extérieur

Opportunités d’investissement

Découvrez une sélection de biens actuellement disponibles :

Un achat immobilier 
est un projet de vie…
Mieux vaut le préparer sereinement !

C’est également le moment idéal 
pour visiter un quartier et observer
la vie locale en conditions réelles.

7



8

Vivre ici, c’est profiter :

SUR LE QUARTIER
FOCUS

Un élément essentiel à prendre en compte
dans un PROJET IMMOBILIER.

Marchés, animations, vie locale !
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Des commerces de proximité
Des écoles et services
Des espaces verts
D’une vraie qualité de vie

L’été permet de découvrir l’ambiance d’un quartier.
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Un bon projet est avant tout
 un projet 

bien accompagné.

CONSEILS PRATIQUES
IMMOBILIERS

Les diagnostics obligatoires

L’importance d’un financement 

bien préparé

Les délais à anticiper

Les nouvelles attentes des acheteurs

À savoir avant de vendre ou d’acheter :

Un élément essentiel à prendre en compte
dans un PROJET IMMOBILIER.
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La satisfaction de mes clients
est ma meilleure recommandation !

ILS M’ONT FAIT

CONFIANCE !

Un accompagnement sérieux et 
rassurant du début à la fin.

Un accompagnement sérieux et 
rassurant du début à la fin.

Toujours disponible
et à l’écoute.

Une estimation juste et une 
vente rapide.
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Chaque projet est unique
et il mérite

une attention particulière !

Agent immobilier indépendant et implanté localement,
j’accompagne mes clients à chaque étape de leur projet.
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est ma meilleure recommandation !

QUI SUIS-JE ?

Transparence

Proximité

Réactivité

Accompagnement personnalisé

Mes engagements :
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VOTRE
LOGO

Vous avez un projet immobilier ?
Vous souhaitez

une estimation ou un conseil ?

Et si votre projet immobilier commençait cet été ?

Contactez-nous !
00 00 00 00 00

Nom Agence
Rue, Adresse 00000 VILLE
nomagence@site.fr
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